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Halvdelen af virksomheder vil
fraveelge leverandgrer uden
fokus pa beeredygtighed

21. oktober 2025

En ny, omfattende undersggelse viser, at halvdelen af de adspurgte virksomheder
forventer at droppe samarbejdspartnere uden gran indsats, og allerede i 2028
vurderes baeredygtighed at veere det naestvigtigste indkgbskriterium — kun overgdet af
kvalitet.

En ny global undersggelse fra Bain & Company viser, at kravene til leverandgrernes
baeredygtighedsarbejde strammes markant. Hver anden virksomhed forventer fremover at fravaelge
samarbejdspartnere, der ikke lever op til kundernes grgnne standarder.

Underspgelsen er foretaget blandt 750 virksomheder over hele verden, som opererer inden for
bilindustrien, emballage, kemikalier, maskiner, metaller samt bygge- og anlaegsprodukter.

Baeredygtighed som konkurrenceparameter

Bain & Company har i rapporten “The Visionary CEQ’s Guide to Sustainability 2025" undersggt
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virksomheders indkgb og leverandgrrelationer pa tvaers af brancher og lande. Resultatet er tydeligt:
Baeredygtighed er ikke lzengere blot et ekstra plus — det er i stigende grad en forudszetning for at
fastholde og tiltraekke kunder.

Halvdelen af de adspurgte virksomheder angiver, at de inden for de naeste tre ar planlagger at stoppe
samarbejdet med leverandgrer, som ikke arbejder aktivt med baeredygtighed. Ifplge undersggelsen
forventer indkgbere desuden, at baeredygtighed allerede i 2028 vil vaere det naestvigtigste
indkgbskriterium — kun overgaet af kvalitet.

Samtidig peger undersggelsen pa, at virksomheder, der prioriterer grgnne indkgb, ogsa @ger deres
forbrug hos de leverandgrer, der kan dokumentere indsatsen.

Dokumentation og transparens i fokus

Kravet til leverandgrernes baeredygtighedsindsats handler ikke alene om ambitioner, men i hgj grad
om dokumentation. Ifglge Bain & Companys undersggelse er virksomheder i stigende grad parate til
at kraeve konkrete data om CO,-udledning, energiforbrug og andre ESG-nggletal, fgr en leverandgr
kan komme i betragtning.

Dermed skaerpes forventningerne til, at virksomheder ikke blot har grgnne malsatninger, men ogsa
kan underbygge dem med valide tal og gennemsigtighed i processerne.

En del af fremtidens forretningsvilkar

Udviklingen understreger, at baeredygtighed nu er en integreret del af virksomhedernes risikostyring
og strategi. Leverandgrrelationer vurderes ikke laengere kun ud fra pris og kvalitet, men ogsa ud fra
evnen til at reducere klimaaftryk og tilpasse sig en mere baeredygtig gkonomi.

For mange virksomheder betyder det, at manglende grgnne indsatser kan fgre til tab af kunder og
markedsandele. Omvendt abner udviklingen nye muligheder for de leverandgrer, der kan
dokumentere en serigs indsats og skabe reel vaerdi gennem bzeredygtige lgsninger.

Roesgaard hjzelper med ESG-data og leverandgrkrav

Med de nye forventninger bliver ESG ikke blot et spgrgsmal om omdgmme, men et konkret
konkurrenceparameter. Roesgaard bistadr virksomheder med at opbygge det ngdvendige
datagrundlag, sa de kan leve op til kundernes stigende krav.

Vi hjaelper med at kortlaegge CO,-aftryk, udarbejde ESG-rapporter og sikre den dokumentation, som
kunder og samarbejdspartnere efterspgrger. Dermed kan virksomheder sta staerkere i dialogen med
bade kunder og leverandgrer.
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